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Blockchain stopt
woekerprijzen

AMSTERDAM « Het wets-
voorstel dat een einde
moest maken aan het
tegen woekerprijzen
doorverkopen van toe-
gangskaarten is vorige
week in de Eerste Ka-
mer gestrand. Het Am-
sterdamse bedrijf GUTS
zegt geen wetsvoorstel
nodig te hebben om het
tegen te gaan.

De startup maakt kaart-
verkoop mogelijk op de
blockchain. Een aantal
pilots met Jochem Myjer
is succesvol verlopen.

In plaats van een fysiek
kaartje, krijgen kopers
een code naar hun mo-
biele telefoon gestuurd
die ze niet kunnen door-
sturen. Als ze onver-
hoopt toch geen gebruik
kunnen maken van hun
ticket, kunnen ze deze
alleen via het kaarten-
bureau op de blockchain
verkopen.

De technologie zorgt dat
de authenticiteit van
iedere kaart gegaran-
deerd is en dat het niet
mogelijk is om de kaar-
ten voor een hogere
prijs door te verkopen

door Gabi Quwerkerk

AMSTERDAM « Onderne-
mers in het midden- en
kleinbedrijf laten online
veel kansen liggen. Door
internet strategisch in te
zetten kunnen ze hun
omzet laten groeien.  Ra-
dicaal innoveren is niet
nodig, het gaat er om je
offline activiteiten op de
juiste manier naar digi-
taal te vertalen”, zegt
Robert van Eekhout van
digitaal bureau Van Ons.

Onzekerheid is volgens
Van Eekhout de voornaam-
ste reden dat mkb'ers inter-
net links laten liggen. .Ze
zien het als speelgebied van
nieuwe startups en grote in-
ternetgiganten als Coolblue
en Bol.com. ,Ze realiseren
zich niet dat dezelfde tools
ook tot hun be-
schikking
staan.”

ONDERNEMEN

Offline activileiten

samen " vertalen naar digitaal

compagnon
Bas van der

Lans schreef Van Eekhout
het Handboek voor Digitale
Slagkracht, een praktisch
werk dat succesvolle offline
ondernemers helpt geld te
verdienen met internet. Het
duo helpt zelfal tien jaar on-
dernemers de vertaalslag
naar online te maken en ziet
in de praktijk dat veel on-
dernemers één keer geld
uitgeven om eensite te laten
bouwen en er vervolgens ja-
ren niet naar omk.'\iken.

.Meer dan een digitaal vi-
sitekaartje met informatie
over het bedrijf is het vaak
niet”, zegt Van der Lans. Hij
adviseert ondernemers
zichzelf eerst de vraag te
stellen wat ze met hun web-
site willen bereiken en hoe
dat gerealiseerd kan wor-
den. ,Bij het beantwoorden
van deze vragen, werk je sa-
men met de websitebouwer.
Het is belangrijk dat je een
klik hebt.” Hij raadt aan niet

#DOORBREKER Stan de Ridder van Wellsun
Licht en energie uit zonwermg

door Gabi Ouwerkerk

DELFT « Steeds meer nieu-
we gebouwen zijn ge-
maakt van glas. Het geeft
een open, transparante
uitstraling en laat veel
daglicht binnen. Een na-
deel is dat op zonnige
dagen de temperatuur
flink kan oplopen. Het
Delftse bedrijf Wellsun
tackelt dit probleem.

Het heeft een innovatief
zonweringsysteem ontwik-
keld dat warmte tegen-
houdt, maar licht binnen-
laat. Bovendien levert het
energie op. ,Het nadeel van
veel zonweringsystemen is
dat ze licht tegenhouden”,
vertelt Wellsun-directeur
Stan de Ridder. ,Met prach-
tig weer moet in kantoor-
panden met veel glas daar-
om toch het licht aan. Ze
kunnen echter niet zonder
zonwering, want dan wordt
het bloedheet.”

De Ridder is ervan over-

Stan de Ridder (r) is ervan overtuigd de wereld te gaan veroveren
met het zonweringsysteem.

tuigd dé oplossing in han-
den te hebben. Onlangs is
het eerste Lumiduct zonwe-
ringsysteem in gebruik ge-
nomen in het glazen ge-
bouw van Mondial Movers
in Alblasserdam. Wellsun
heeft ook al contact met ge-
bouweigenaren in Califor-
nié en Dubai.

Het systeem werkt met

zonnecellen die gebruikt
worden in de ruimtevaart.
.De lenzen vangen alleen
het directe zonlicht op. Het
daglicht, dat uit alle richtin-
gen komt, wordt wel door-
gelaten. Hierdoor is het in
het kantoorpand net zo
licht als buiten.”

De zonnecellen zijn niet
groter dan een zandkorrel
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Robert van Eekhout (r) en Bas van der Lans menen dat elke onder-

nemer geld kan verdienen aan internet.

in een keer het hele budget
op te maken. ,Geef twintig
procent uit aan de inspira-
tiefase en reserveer de rest
voor de daadwerkelijke
bouw. Zokunje alsje niet te-
vreden bent, nog overstap-
pen naar een ander.”

Van der Lans meent dat
elke ambitieuze onderne-
mer geld kan verdienen aan
internet. ,Je hebt al een be-
drijf waar je offline van rond
kunt komen. Waarom blij-
ven klanten bij jou en hoe
kunje dat vertalen naar on-

en zitten op transparante
beweegbare panelen. ,We
gebruiken een gepatenteer-
de techniek die zorgt dat de
panelen zeer nauwkeurig
meedraaien met de stand
van de zon. Een slimme
combinatie van motoren,
software en mechanica
zorgt dat elk paneeltje altijd
fracties van graden nauw-
keurig staat afgesteld.”

Gebouwen profiteren vol-
gens De Ridder op die ma-
nier maximaal van het dag-
licht zonder dat het binnen
bloedheet wordt. Boven-
dien wekken de panelen ge-
noeg energie op, om panden
energieneutraal te maken.
De directeur van de startup
twijfelt er niet over dat het
product de wereld gaat ver-
overen. ,De komende twee
jaar focussen we ons op Ne-
derland en Duitsland, zodat
we eventuele kinderziektes
uit het product kunnen ha-
len, daarna volgen de golfre-
gio en de VS."
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line? Google wat nationale
en internationale concur-
renten doen en bljjf op de
hoogte van wat er in jouw
branche speelt.”
Consumenten oriénteren
zich in toenemende mate
online. Daar kunnen onder-
nemers hun slag slaan. Van
der Lans: ,Zorg dat de klant
door de website verliefd
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wordt op je bedrijf. Geef
meer informatie dan de con-
current. Een adviesbureau
voor vermogensbeheer kan
bijvoorbeeld video’s online
zetten waarin een zzp'er,
ondernemer en student ver-
tellen hoe ze hun financién
geregeld hebben.”

Van Eekhout benadrukt
dat het daar niet mee op-
houdt. ,Vervolgens kijk je of
het heeft gewerkt en of je
het kunt verbeteren. Om in-
ternet voor je te laten wer-
ken, moet je er blijvend mee
bezig zijn.” Hij wijst erop
dat ondernemers het niet
moeten zien als een project,
maar als een proces. ,Be-
schouw de site als een nieu-
we werknemer die je moet
inwerken. Na verloop van
tijd weet je steeds beter wat
je aan elkaar hebt.”

Ook de websitebouwer
moet betrokken blijven.
.Probeer elke drie maanden
bij elkaar te zitten”, aldus
Van Eekhout die deze werk-
wijze zelf ook toepast. ,Met
Van Ons willen we uitgroei-
en tot de Coolblue onder de
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websitebouwers en hopen .

dat andere ons volgen. Dat
in de toekomst elk bureau
constant de vinger aan pols
houdt zodat een mkb'er
nooit meer een kat in de zak
koopt.”

Bool gemist

anneer het gaat
om technologie-
giganten die de

opkomst van de smart-
phone volledig over het
hoofd hebben gezien,
wordt vaak Microsoft
genoemd. Het geldt
echter net zo goed voor
Intel. De chipmaker zag
te laat dat ARM met op
maat gemaakte chips en
Qualcomm met zijn
generieke chips de strijd
aan het winnen waren.
Vorig jaar maakte het
bedrijf daarom een radi-
cale keuze om ook maat-
werk aan te bieden. Die
stap lijkt nu goed uit te
pakken. Een conflict
tussen Apple en Qual-
comm is namelijk zo
hoog opgelopen dat
Apple even niets meer
met dat bedrijf te ma-
ken wil hebben. Intel zit
op de eerste rij te wnch
ten tot het hel
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maar dit is een buiten-
gewoon positief signaal
voor Intel. Daarnaast
heeft het bedrijf geleerd
van in het verleden
gemaakte fouten en
spreidt het zijn kansen.
Zo zijn de Intel-chips
populair in datacenters
en voor Internet of
Things-toepassingen.
0ok het aandeel Intel is

misgaat. Inmiddels on-
derzoekt Apple de moge-
lijkheid om naar chips
van Intel of Mediatek
over te stappen. Het is
nog erg vroeg en er kan
van alles gebeuren,

de afgelopen maanden
aan een vrolijke opmars
bezig. Deze wederop-
standing moet een posi-
tieve les zijn voor alle
bedrijven die ooit een
boot hebben gemist.

Rob Goossens



